
Para fortalecer nuestro equipo de ventas en España, buscamos un/a  
Sales Manager (h/m/d) comprometido/a a tiempo completo para  
incorporarse lo antes posible.

• �Ventas estratégicas: Venderás productos de los principales 
fabricantes de TI con un enfoque orientado a soluciones. 
Supervisarás el mercado y aportarás ideas para el desarrollo 
continuo de nuestra cartera de productos.

• �Captación de clientes: Adquirirás nuevos clientes y ampliarás 
la base de clientes existente.

• �Gestión de relaciones: Mantendrás y desarrollarás relaciones 
duraderas con clientes y contactos relevantes.

•  �Asesoramiento personalizado: Analizarás las necesidades 
de los clientes y desarrollarás soluciones a medida.

• �Gestión de ofertas: Procesarás las consultas de los clientes, 
elaborarás ofertas personalizadas y garantizarás un  
seguimiento profesional.

• �Gestión de pedidos: Registrarás y procesarás los pedidos de 
manera fiable y cuidadosa, desde la solicitud inicial hasta la 
implementación.

• �Representación de la empresa: Representarás a nuestra 
empresa en ferias comerciales, eventos y roadshows,  
convenciendo a clientes potenciales sobre nuestro portafolio 
de productos.

¿Qué responsabilidades te esperan?

• �Experiencia profesional: Cuentas con experiencia en ventas  
o atención al cliente.

• �Iniciativa: Trabajas de manera independiente y organizada. 
Aportas tus propias ideas.

• �Excelentes habilidades comunicativas: Te desenvuelves con 
seguridad en negociaciones, tienes orientación al cliente y 
una presentación profesional, también en inglés.

• �Capacidad para crear redes de contactos: Eres una persona 
abierta y disfrutas estableciendo nuevas relaciones.

• �Afinidad por la tecnología y los productos: Te entusiasman 
las soluciones y productos innovadores.

• �Conocimientos informáticos: Manejas con soltura las  
aplicaciones informáticas estándar.

• �Fortalezas personales: Destacas por tu fiabilidad,  
compromiso, flexibilidad y espíritu de equipo.

¿Qué buscamos en ti?

¿Te gustaría formar parte de nuestra historia de 
éxito y contribuir activamente a seguir  
construyéndola?

jobs@comline-shop.de

¡Entonces presenta tu candidatura ahora!


